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CATALUNYA.-AMP.- La demanda de agentes
comerciales aumenta un 25% en 2021, segun el
COACB

BARCELONA, 14 (EUROPA PRESS)

La demanda de agentes comerciales por parte de las empresas aumenté un 25% interanual en
2021, seglin un comunicado del Col-legi d'Agents Comercials de Barcelona (COACB) este viernes.

La entidad recoge los datos de su portal de empleo del sector comercial y detalla que el sector
mas demandado por las empresas este Ultimo afio fue Servicios (22%), seguido de Articulos para
el Hogar y Ocio (21%) y Alimentacién y Bebidas (21%).

El presidente del COACB, Ricard Penas, ha explicado que este incremento de la demanda
muestra que el comercial es "una figura clave para cualquier empresa o negocio".

El colegio prevé que este 2022 y los préximos afios, el comercial continuara siendo uno de los
perfiles y profesiones mas demandadas por las empresas.

"Un perfil de consultor comercial preparado para los nuevos tiempos, adaptado a las nuevas
tecnologias y con mas formacion especializada en su sector”, ha afadido Penas.

El COACB agrupa miles de agentes comerciales colegiados y colegiadas y sus funciones
principales son proteger y representar la profesion y los intereses de los colegiados/as, adecuar la
profesion a las necesidades de la sociedad y estar presente en la creacion de la normativa que
afecte al agente comercial y al comercio actual.



8p europa press
Agencia de noticias EUROPA PRESS
14/01/2022

CATALUNYA.-La demanda de agentes comerciales
aumenta un 25% en 2021, segun los agentes
comerciales de Barcel

BARCELONA, 14 (EUROPA PRESS)

La demanda de agentes comerciales por parte de las empresas aumenté un 25% interanual en
2021, segtin un comunicado del Col-legi d'Agents Comercials de Barcelona (COACB) este viernes.

La entidad recoge los datos de su portal de empleo del sector comercial y detalla que el sector
mas demandado por las empresas este Ultimo afio fue Servicios (22%), seguido de Articulos para
el Hogar y Ocio (21%) y Alimentacion y Bebidas (21%).

El presidente del COACB, Ricard Penas, ha explicado que este incremento de la demanda
muestra que el comercial es "una figura clave para cualquier empresa o negocio".

El colegio prevé que este 2022 y los proximos afios, el comercial continuaré siendo uno de los
perfiles y profesiones mas demandadas por las empresas.

"Un perfil de consultor comercial preparado para los nuevos tiempos, adaptado a las nuevas
tecnologias y con mas formacion especializada en su sector", ha afiadido Penas.
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La demanda de agentes comerciales
aumenta un 25% en 2021, segun el COACB |
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BARCELONA, 14 (EUROPA PRESS)

La demanda de agentes comerciales por parte de las empresas aumentd un 25% interanual en
2021, segiin un comunicado del Col-legi d’Agents Comercials de Barcelona (COAGB) este
viernes.

La entidad recoge los datos de su portal de empleo del sector comercial y detalla que el sector
mas demandado por las empresas este dltimo afio fue Servicios (22%), seguido de Articulos
para el Hogar y Ocio (21%) y Alimentacién y Bebidas (21%).

El presidente del COACB, Ricard Penas, ha explicado que este incremento de la demanda
muestra que el comercial es "una figura clave para cualquier empresa o negocio”.

El colegio prevé que este 2022 y los proximos afios, el comercial continuara siendo uno de los
perfiles y profesiones méas demandadas por las empresas.

“Un perfil de consultor comercial preparado para los nuevos tiempos, adaptado a las nuevas
tecnologias y con mas formacién especializada en su sector’, ha afadido Penas.

El COACB agrupa miles de agentes comerciales colegiados y colegiadas y sus funciones
principales son proteger y representar [a profesién y los intereses de los colegiados/as, adecuar
la profesion a las necesidades de la sociedad y estar presente en la creacion de [a normativa
que afecte al agente comercial y al comercio actual.
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La demanda de agentes comerciales crece
el 25% durante 2021

La demanda de agentes comerciales crece respecto al afio anterior. Segun los ultimos datos
del Colegio de Agentes Comerciales de Barcelona (Coacb), se ha incrementado alrededor del
25% durante 2021.

Los sectores mas demandados han sido el de servicios, con el 22%, seguido de los articulos
para hogar y ocio, otro 21%, y alimentacion y bebidas, alrededor del 21%. Todo ello, con cifra
récord en noviembre en el portal de empleo Comercial-Jobs, con el 17,5%. Le siguen febrero,
junio y octubre con el 10%.

Figura clave

“Estas cifras demuestran que el perfil comercial sigue siendo uno de los mas demandados por
las empresas”, ha asegurado el presidente del Coacb, Ricard Penas. El representante del
colegio ha recordado que esto corrobora que los agentes son “una figura clave para cualquier
empresa o negocio”.

El Coacb prevé que este 2022 y los proximos afios, el comercial se mantenga como uno de los
perfiles y profesionales mas demandados por las empresas. “Un perfil de consultor comercial
preparado para los nuevos tiempos, adaptado a las nuevas tecnologias y con mas formacion
especializada en el sector’, ha afadido Penas.
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La demanda de agentes comerciales aumenta un 25% en
2021, segun el COACB

La demanda de agentes comerciales por parte de las empresas aumenté un 25% interanual en
2021, seglin un comunicado del Col-legi d'Agents Comercials de Barcelona (COACB) este
viernes.

14/1/2022 - 11:41

BARCELONA, 14 (EUROPA PRESS)

La demanda de agentes comerciales por parte de las empresas aumenté un 25% interanual en
2021, seglin un comunicado del Col-legi d'Agents Comercials de Barcelona (COACB) este
viernes.

La entidad recoge los datos de su portal de empleo del sector comercial y detalla que el sector
mas demandado por las empresas este (ltimo afio fue Servicios (22%), seguido de Articulos
para el Hogar y Ocio (21%) y Alimentacién y Bebidas (21%).

El presidente del COACB, Ricard Penas, ha explicado que este incremento de la demanda
muestra que el comercial es "una figura clave para cualquier empresa o negocio”.

El colegio prevé que este 2022 y los proximos afios, el comercial continuaré siendo uno de los
perfiles y profesiones mas demandadas por las empresas.

"Un pertfil de consultor comercial preparado para los nuevos tiempos, adaptado a las nuevas
tecnologias y con mas formacién especializada en su sector”, ha afiadido Penas.

El COACB agrupa miles de agentes comerciales colegiados y colegiadas y sus funciones
principales son proteger y representar la profesion y los intereses de los colegiados/as, adecuar
la profesién a las necesidades de la sociedad y estar presente en la creacién de la normativa
que afecte al agente comercial y al comercio actual.
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El 20% d’agents comercials pateix
cancel-lacions de comandes per la guerra

Es comenga a notar, i de valent, I'afectacié de la guerra a Ucraina, al comerg i negocis de
Barcelona. El 20% d’agents comercials assegura que ja ha patit cancel-lacions de
comandes per culpa del conflicte bél-lic iniciat el 24 de febrer pel president de Russia, Vladimir
Putin. Aixi ho diu un estudi del Col-legi Oficial d’Agents Comercials de Barcelona (COACB). A
més, fins a un 57% creu que pot arribar a patir suspensions d’encarrecs.

Al mercat internacional nou de cada 10 diu que I'encariment de matéries primeres és la
causa que hi ha al darrere de la cancel-lacié de comandes. Li segueixen, en un 52% de
casos, les despeses de transports de les mercaderies i les afectacions en terminis, aixi com
limitacions en el transport terrestre, aeri i maritim (43%) generat per la invasié russa a Ucraina.
Malgrat tot, hi ha optimisme. Sis de cada 10 enquestats -el COACB ha realitzat “centenars”
d’enquestes a agents comercials de la capital, sense aportar més concrecié- assegura que
després de la crisi, quan sigui, “es recuperaran rapidament les relacions comercials”, segons ha
dit 'organisme aquest diumenge, a través d'un comunicat.

“Tot i no tenir dependéncia d’importacié o exportacié del mercat rus o ucrainés, els
factors de transport i de matéries primeres si que afecten directament”, ha afirmat el
president del COACB, Ricard Penas. “Tenim una economia globalitzada, on el comerg
internacional és fonamental, professionalment i com a model de pais, perd quan succeeixen
factors com aquests, afecten el bon funcionament’, ha reflexionat. D'aquesta forma, |la sotragada
per la guerra pot ser important per al sector. “Un 85% del col-lectiu som autdbnoms i un 78% té
negocis en ambit internacional”, ha advertit el president del COACB.

El Col-legi Oficial d’Agents Comercials de Barcelona és I'entitat que, des de I'any 1926, agrupa
milers d’agents comercials collegiats que generen un impacte econdmic de 2 mil milions
d'euros sobre el producte interior brut (PIB) catala, segons les dades de I'Institut d’Estadistica de
Catalunya (Idescat).

El sector hoteler, inquiet

El sector hoteler de la capital també esta neguitos pel conflicte bél-lic. “Si el conflicte
s'allarga, molta gent dels Estats Units pensara que hi ha una guerra a tot Europa, i decidiran
posposar els seus vols”, ha assegurat el president del Gremi d'Hotels de Barcelona, Jordi Clos.
Mentrestant, aquest dissabte ha arribat a I'aeroport del Prat el primer avié de rescat de refugiats
ucrainesos.
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- El Showroom Expopeli cierra su XVHil edicién con méas de 400 nuevos
pedidos, de Europa Press (teletipo)

- El Showroom Expopell cierra su XVIII edicién con méas de 400 nuevos
pedidos, de Europa Press (noticia)

- El Showroom Expopell cierra su XVIII edicion con mas de 400 nuevos

pedidos, de Genfe Digital
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CATALUNYA.-Fira.- El Showroom Expopell
cierra su XVIll ediciéon con mas de 400 nuevos
pedidos

BARCELONA, 18 May. (EUROPA PRESS) -

El Col-legi Oficial d'Agents Comercials de Barcelona (Coacb) ha celebrado entre el domingo y el
martes la XVIII edicion del Showroom Expopell de marroquineria, complementos y moda, que ha
cerrado con mas de 400 nuevos pedidos, seglin un comunicado de la entidad este miércoles.

La edicién de este afio ha contado con mas de 2.400 metros cuadrados de exposicion y mas de 70
marcas del sector expuestas en el Pabelldn Italiano del recinto Montjuic de Fira de Barcelona.

Durante tres dias Expopell ha congregado novedades y tendencias del sector para la temporada
otofio-invierno, y el 95% de los expositores prevé participar en la préxima edicion, que se celebrara
entre el 6 y el 8 de noviembre.

© 2022 Europa Press. Esta expresamente prohibida la redistribucién y la redifusién de todo o parte de los servicios de Europa

Press sin su previo y expreso consentimiento.

https://www.europapress.esf/abonados/noticiaabonadoprint.aspx?ch=27&cod=20220518105807
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El Showroom Expopell cierra su XVIII ediciéon con mas de 400
nuevos pedidos -

Momento del Showroom Expopell en el Pabellén Italiano de Fira de Barcelona. - COACB
BARCELONA, 18 May. (EUROPA PRESS) -

El Col-legi Oficial d'Agents Comercials de Barcelona (Coacb) ha celebrado entre el domingo y el
martes la XVIII edicién del Showroom Expopell de marroquineria, complementos y moda, que ha
cerrado con mas de 400 nuevos pedidos, segin un comunicado de la entidad este miércoles.

La edicién de este afio ha contado con més de 2.400 metros cuadrados de exposicién y mas de
70 marcas del sector expuestas en el Pabellén Italiano del recinto Montjuic de Fira de Barcelona.

Durante tres dias Expopell ha congregado novedades y tendencias del sector para la temporada
otofio-invierno, y el 95% de los expositores prevé participar en la préxima edicién, que se celebrara
entre el 6 y el 8 de noviembre.

https:flwww.europapress.es!cata!unya!ﬂradebarceIona-0083OInoticia-showroom-expopelI-cierra-xviIi-edicion—mas-400-nuevos-pedidos-20220518... 1M
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El Showroom Expopell cierra su
XVIII edicion con mas de 400 nuevos
pedidos

El Col-legi Oficial d'Agents Comercials de Barcelona (Coacb) ha celebrado entre el domingo y el
martes la XVIII ediciéon del Showroom Expopell de marroquineria, complementos y moda, que ha
cerrado con mas de 400 nuevos pedidos, seglin un comunicado de la entidad este miércoles.

18/5/2022 - 10:58

BARCELONA, 18 (EUROPA PRESS)

El Col-legi Oficial d'Agents Comercials de Barcelona (Coach) ha celebrado entre el domingo y el
martes la XVIII edicién del Showroom Expopell de marroquineria, complementos y moda, que ha
cerrado con mas de 400 nuevos pedidos, seglin un comunicado de la entidad este miércoles.

La edicién de este afio ha contado con més de 2.400 metros cuadrados de exposicién y mas de 70
marcas del sector expuestas en el Pabellon Italiano del recinto Montjuic de Fira de Barcelona.

Durante tres dias Expopell ha congregado novedades y tendencias del sector para la temporada
otofio-invierno, y el 95% de los expositores prevé participar en la proxima edicién, que se celebrara
entre el 6 y el 8 de noviembre.

www.gentedigital.es/catalunya/noticia/338661 1/el-showroom-expopell-cierra-su-xviii-edicion-con-mas-de-400-nuevos-pedidos/ 1/2
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El Showroom Expopell cierra su XVIII edicion
con mas de 400 nuevos pedidos

e Durante los tres dias de Showroom, del 15 al 17 de mayo, se han expuesto méas de 70 marcas del
sector de la marroquineria, complementos de viaje y articulos de moda en el Pabellén Italiano de Fira
de Barcelona.

e El Showroom Expopell es el mayor espacio profesional del sector en la ciudad de Barcelona y el
punto de encuentro de fabricantes, agentes comerciales y comercios.

20 DE MAYO DE 2022

TIEMPO DE LECTURA: 2 MINUTOS

https://edicionessibila.com/el-showroom-expopell-cierra-su-xviii-edicion-con-mas-de-400-nuevos-pedidos/ 1/9



INTERNATIONAL:

STARKUNG DES INTERNATIONALEN

NETZWERKES

DER VORSTAND DES WELTWEITEN DACHVERBANDES der Handelsagenten IUCAB traf sich im

franzdsischen Marseille.

ie Mitglieder des IUCAB-Exekutiv-

komitees versammelten sich am
18. Marz in der Provence. Neben dem
Prasidenten der IUCAB, Olivier Mazoyer,
waren auch die Vizepréasidenten Enric
Enrech (Spanien), Ralf Scholz (Deutsch-
land) und Axel Sturmberger (Osterreich),
Eeva Pakkanen (Finnland) sowie IUCAB-
Generalsekretdr Christian Rebernig vor
Ort. Matthew Tickle (UK) nahm als Beob-
achter am Treffen teil.

Besprochen wurden fiir den Berufsstand
wichtige Themen, wie die Vertikale Grup-
penfreistellungsverordnung sowie Ein-
fuhrbestimmungen fir Produktmuster
aus Drittldndern. Die Ergebnisse der eu-
ropdischen Studie {iber Handelsagenten
wurden vorgstellt, die einen Vergleich
unter den wichtigsten europdischen
Volkswirtschaften und auch zu den USA

ermoglichen. Die Resultate werden in
den ndchsten Monaten verflighar sein
und an wichtige Entscheidungstrager
tibermittelt. Die gewonnenen Erkennt-
nisse sollen Geschaftsbeziehungen der
Handelsagenten und Hersteller starken
sowie die Wichtigkeit des Berufsstan-
des in der Platzierung der Produkte am
Markt hervorheben.

NETWORKING

Die Zusammenarbeit mit GL Events Exhi-
bitions wird weitergefiihrt. Durch diese
Partnerschaft kénnen Handelsagenten
kostenlos an ausgewéhlten Messen teil-
nehmen. Nach einer erfolgreichen Ko-
operation im Zuge der Veranstaltung
SIRHA 2021 in Lyon wird es eine weitere
Zusammenarbeit im Zuge der Ausstel-
lung Global Industrie vom 17. bis 20. Mai
in Paris gehen.

Das heurige Jahrestreffen der IUCAB
findet am 27. Mai in Limassol in Zypern
statt. .

Der IUCAB-Vorstand zu Gast in Marseille

WERTVOLLER ERFAHRUNGSAUSTAUSCH

DIE GESCHAFTSFUHRER DER IUCAB-MITGLIEDSVERBANDE trafen sich Ende Janner virtuell.

Rund 15 Geschaftsfiihrer der IUCAB-Mitglieds-
verbande nahmen an der virtuellen Tagung teil
und tauschten internationale Standpunkte aus.

IUCAB

Internationally United Commercial
Agents and Brokers

Die weltweite Allianz von Handels-
agentenverbédnden

info@iucab.com, www.iucab.com

NR,1//APRIL 72

m 28. Janner hat die Arbeitsgruppe

der Geschéftsfiihrer der IUCAB ihr
jahrliches Treffen aufgrund der Corona-
krise als Webmeeting organisiert. Das
Treffen fand unter Vorsitz des IUCAB-Vi-
zeprasidenten David Johnson statt. Auch
IUCAB-Prdsident Olivier Mazoyer nahm
an diesem virtuellen Arbeitstreffen teil.
Anwesend waren neben dem IUCAB-Ge-
neralsekretar Christian Rebernig die nati-
onalen Geschéftsfiihrer aus Deutschland,
Griechenland, GroRbritannien und Irland,
Finnland, Frankreich, Italien, den Nieder-
landen, Norwegen, Osterreich, Schweden,
Slowenien, Spanien, den USA und Zypern.

Zu Beginn wurde der aktuelle Sachstand
zur Evaluierung der Gruppenfreistellungs-
verordnung fiir vertikale Vereinbarungen
(Vertikal-GVO) dargestellt, danach der in
den letzten Jahren entwickelte 1UCAB-

13

Ausbildungsrahmen fiir Handelsagenten
diskutiert. Mittlerweile wird dieses Pro-
gramm in 15 nationalen bzw. regionalen
Verbdnden angewandt. Auch in diesem
Jahr wird der George-Hayward-Award ver-
lichen. Letztes Jahr wurde diese begehrte
Auszeichnung vom Osterreicher Norbert
Radocha entgegengenommen.

Vorgestellt wurden auBerdem die vor-
laufigen Ergebnisse zu einer europaweit
durchgefiihrten Umfrage zur Situation
von Handelsagenten, die sich an einer
bereits im vergangenen Jahr abgeschlos-
senen Studie beim US-amerikanischen
Mitgliedsverband orientiert hat. Abschlie-
Rend wurden die jeweiligen nationalen
Aktivitdten vorgestellt. Diesen wertvollen
Erfahrungsaustausch wollen die Teilneh-
mer im kommenden Jahr fortsetzen - hof-

fentlich wieder physisch statt virtuell. ¢

CONTACT? handelsagenten.at
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' 18 m Profesiones

Cantabria, campo de pruebas del proyecto
de comunidad de profesionales Vivlium

Unién Profesional de Cantabria ha firmado un
convenio para facilitar a los colegios profesionales
asociados la participacién en Vivlium, plataforma
de gestion del conocimiento y comunidad de
participaci6n colaborativa. Este es el primer paso
para la creacién de Comunidad de Profesionales,
un entorno digital, participativo y divulgativo
capaz de crear sinergias, conocimiento y puesta
en valor del talento.

Con esta accion, Unién Profesional convierte
a Cantabria en campo de pruebas para una
iniciativa que aspira a expandirse a otros
territorios. El objetivo es ofrecer a los y las

profesionales una herramienta que permita una
nueva forma de trabajar, aprender y relacionarse,
generando beneficio directo sobre su actividad
e impactando positivamente sobre empresas y
ciudadanos.

Vivlium, plataforma, impulsada por la Fundacion
para el Desarrollo de la Cultura, Sostenibilidad
y la Innovacién (FUNDESTIC), permitird a
Unién Profesional generar su propia comunidad
de profesionales, enmarcada en el convenio que
establece la posibilidad de participar y establecer
un entorno colaborativo que dé cabida a todo el
mundo profesional.

Los colegios profesionales de Catalufia abren lineas
de apoyo en el marco del conflicto ucraniano

El Ilustre Colegio de la Abogacia de Barcelona
(ICAB) ha lamentado desde el primer momento
y ha condenado enérgicamente la decision de
Rusia de iniciar una escalada bélica en el este de
Europa: «Consideramos que los ataques hacia
Ucrania y su poblacién son contrarios al derecho
internacional, lesionan directamente a los
Derechos Humanos y atentan contra la soberania
de un Estado de nuestro continente». Fruto de esta
preocupante situacion, que interrumpe décadas de
paz en territorio europeo, la Junta de Gobierno
del ICAB inst6 al conjunto de instituciones y
organizaciones internacionales a defender las
libertades civiles y afanarse por el fin inmediato
del conflicto armado a través de la mediacion
entre naciones. Asimismo, y en consonancia
a estas declaraciones, ha dado luz verde a un
proyecto de asistencia legal para la poblacion
ucraniana desplazada.

Por su parte, el Colegio de Administradores
de Fincas de Barcelona-Lleida, el Colegio de
Ingenieros Técnicos Industriales de Barcelona
y el Ilustre Colegio de Procuradores de los
Tribunales de Barcelona han puesto en marcha
diversas campafias solidarias para ayudar a la
poblacién ucraniana con recogida de alimentos y
donaciones econdmicas. El Colegio de Periodistas
de Catalufia ha ofrecido asesoramiento para los
y las profesionales del periodismo ligados al

conflicto. También organizé la mesa redonda
';Qué debemos saber los periodistas sobre la
guerra entre Rusia y Ucrania?'.

En un terreno maés asistencial, la Asociacion
Catalana de Ingenierfa de Telecomunicacion y
Tecnologfas Digitales (Telecos.cat) se ha sumado
ala campafia 'Da una SIM y ayudaa los refugiados
ucranianos', organizada por Parlem Telecom
y la Cruz Roja. Asimismo, como entidad de
referencia para los profesionales de la Ingenieria
de Telecomunicacién y las Tecnologias Digitales
en Catalufia, Telecos.cat se ha sumado al proyecto
IT for Ukrainians, una plataforma en la que
los refugiados ucranianos con conocimientos
tecnolégicos y digitales podran dejar sus
curriculos, que posteriormente seran remitidos a
empresas tecnologicas europeas, para facilitar asi
su proceso de integracion.
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CATALUNYA.-El 57% de agentes comerciales

asegura que los marketplace afectan sus ventas,
segun el Coach

BARCELONA, 15 (EUROPA PRESS)

El 57% de los agentes comerciales asegura que sus ventas se estan viendo afectada por la
apertura de algun canal de marketplace en su sector, seguin un estudio del Col‘legi Oficial
d'Agents Comercials de Barcelona (Coacb).

El estudio, denominado 'Afectacion sobre el madelo comercial y actual y de futuro en los sectores
profesionales', se ha realizado para conocer la afectacion de estas plataformas en el comercio
catalan y en los agentes camerciales, segtn ha informado el colegio en un comunicado.

El informe se enmarca en el actual cambio de tendencia del modelo comercial catalan por la
irrupcion de este tipo de plataformas de venta online en detrimento de los comercios tradicionales.

En concreto, del 57%, el 24% asegura que la apertura de algin marketplace en su sector le ha
afectado o reducido sus ventas en menos de un 10%, mientras que el 55% apunta que entre un
10% y un 30%, y el 20% afirma que lo ha hecho en mas de un 30%.

La mayoria de las personas encuestadas (82%) del Coacb son auténomas y el 87% tiene entre 40
y 65 afios, y un 85% tiene mas de 20 afios de experiencia profesional.
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Los 'marketplaces’ ponen en riesgo el
modelo comercial

La gestion de los markeiplaces esta teniendo una evolucion y practicas por parte de empresas y
fabricantes que pone en riesgo el modelo comercial de proximidad, segln se desprende de un
estudio realizado por el Colegio Oficial de Agentes Comerciales de Barcelona (COACB).

El informe apunta que el 57% de sus colegiados asegura que la apertura de algin canal de
markelplace en su sector ha afectado a sus ventas. Los sectores mas perjudicados han sido el
textil y los articulos para el hogar y el ocio.

CAMBIO DE TENDENCIA

En los ultimos afios, el modelo comercial catalan ha vivido un cambio de tendencia por la
irrupcién de las plataformas de venta online, en detrimento de los comercios tradicionales. Esta
situacion se acelerd con la llegada de la pandemia de coronavirus, cuando el confinamiento
domiciliario obligd a muchas personas a cambiar sus habitos de compra.

De las personas encuestadas en el estudio Afectacion sobre el modelo comercial y actual y de
futuro en los sectores profesionales, un 24% confirma que la apertura de alglin marketplace en
su sector ha reducido sus ventas en menos de un 10%. Un 565% apunta que entre un 10% y un
30%, y el 20% afirma que lo ha hecho en méas del 30%. De estos, los sectores mas afectados
han sido el textil y |a alimentacion y bebidas. Por lo tanto, un 75% esta notando una afectacién
directa significativa en sus ventas.

MODELO DESVIRTUADO

La gestion actual de los marketplaces esta ocasionando que el modelo de comercio se
desvirtie de tal manera que hay fabricas que abren una tienda online donde venden sus
productos al consumidor final a un precio mas bajo que el propio comercio. Este modelo no es
viable ya que, ademas de prescindir de los agentes intermediarios, comercio y fabrica pasan a
ser competidores directos, siendo insostenible para el pequefio comercio al no poder competir
con precios de fabrica.

“La evolucién de los marketnlaces esta generando una potencial y futura canibalizacién en el
sector al permitir que tanto fabrica como comercio vendan los mismos productos online pero a
precios totalmente diferentes debido a los margenes de cada uno; es necesario crear un marco
normativo que ampare al pequefio comercio y a los profesionales de la venta ante este nuevo
escenario gque en pocos afios llegard a ser insostenible”, destaca Ricard Penas, presidente del
COACB.

COMERCIO EN RIESGO

Un 48% de las personas encuestadas considera que el modelo comercial actual esté en riesgo.
Un 62% de las personas gque han respondido la encuesta del COACB considera que esta
situacién que va en contra el modelo comercial puede afectar o continuara afectando a su sector
y a su actividad en los préximos afos.



Un 77% de las personas encuestadas considera que la Administracion pablica debe poner
medidas especificas para preservar el modelo comercial catalan y, de estas, un 77,9% afirma
que la Administracién pablica debe actuar de forma urgente o muy urgente para revettir esta
situacion. El 82% de los encuestados son autbnomos. Un 87% tiene entre 40 y 65 afnos, y un
85% declara que tiene mas de 20 afios de experiencia profesional.

A las conclusiones de este estudio se suman entidades del sector como Gremis de Catalunyay
Comertia, que ven en peligro el modelo de comercio catalan y solicitan medidas urgentes por
parte de ta Administracion.
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La gestion de los 'marketplaces’ pone en
riesgo el modelo comercial

La gestion de los markelplaces --plataformas de ventas online-- esta poniendo en riesgo el
modelo comercial de proximidad en Catalufia. De acuerdo con un estudio elaborado por el
Colegio Oficial de Agentes Comerciales de Barcelona (COACB), el 57% de sus colegiados
asegura que la apertura de algin canal de markelplace en su sector ha afectado a sus ventas,
siendo el Textil y los Articulos para el hogar los sectores mas afectados.

Seglin apunta el estudio, el modelo catalan ha vivido en los Gltimos afios un cambio de
tendencia provocado por la irrupcién de este tipo de plataformas de venta online, en detrimento
de los comercios tradicionales. Una situacién que se vio acelerada con la pandemia y el
confinamiento domiciliario.

Afectacion

De las personas encuestadas, un 24% confirma que la apertura de algin markeipface en su
sector le ha afectado, o reducido, sus ventas en menaos de un 10%, un 55% apunta que entre un
10% y un 30% y el 20% afirma que lo ha hecho en mas del 30%. De estos, los sectores mas
afectados han sido el Textil y la Alimentacién y Bebidas. Por lo tanto, un 75% esté notando ya
una afectacién directa significativa en sus ventas.

La gestidn actual de los markelplaces esta ocasionando que el modelo de comercio se
desvirtte de tal manera que hay fabricas que abren una tienda online donde venden sus
productos al consumidor final a un precio mas bajo que el propio comercio, sefialan desde el
COACB.

Un hombre realiza una compra ‘online'

Un modelo inviable

De acuerdo con el colegio profesional, este modelo no es viable ya que, ademas de prescindir
de los agentes intermediarios --comercializacién / distribucion--, comercio y fabrica pasan a ser
competidores directos, siendo insostenible para el pequefio comercio ya que no puede competir
con precios de fabrica.

Ante esta situacién, y para seguir manteniendo el modelo comercial actual conviviendo con los
marketplaces, el comercio deberia poder vender sus productos en el markelplace a coste menor,
teniendo en cuenta reduccidn de costes fisicos.

En riesgo

Un 48% de las personas encuestadas considera que el modelo comercial actual esta en riesgo.
Asimismo, un 62% de las personas que han respondido la encuesta del COACB considera que
esta situacién que va en contra el modelo comercial puede afectar o continuara afectando a su
sector y a su actividad en los préximos afos.



Eil presidente del COACB, Ricard Penas, asegura que "la evolucion de los marketplaces esta
generando una potencial y futura canibalizacion en el sector al permitir que tanto fabrica como
comercio vendan los mismos productos online pero a precios totalmente diferentes debido a los
mérgenes de cada uno; es necesario crear un marco normativo que ampare al pequefio
comercio y a los profesionales de la venta ante este nuevo escenaric que en pocos anos llegara

a ser insostenible”.
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Un 57% de los agentes comerciales confirma que su actividad
comercial se esta viendo afectada

La gestion de los marketplaces —plataformas de ventas online— esta poniendo en riesgo el modelo
comercial de proximidad en Catalufia. De acuerdo con un estudio elaborado por el Colegio Oficial de
Agentes Comerciales de Barcelona (COACB), el 57% de sus colegiados asegura que la apertura de algun
canal de marketplace en su sector ha afectado a sus ventas, siendo el Textil y los Articulos para el hogar
los sectores mas afectados.

Seglin apunta el estudio, el modelo catalan ha vivido en los tltimos afios un cambio de tendencia
provocado por la irrupcion de este tipo de plataformas de venta online, en detrimento de los comercios
tradicionales. Una situacion que se vio acelerada con la pandemia y el confinamiento domiciliario.

Afectacion

De las personas encuestadas, un 24% confirma que la apertura de algtin marketplace en su sector le ha
afectado, o reducido, sus ventas en menos de un 10%, un 55% apunta que entre un 10% y un 30%y el
20% afirma que lo ha hecho en mas del 30%. De estos, los sectores mas afectados han sido el Textily la
Alimentacién y Bebidas. Por lo tanto, un 75% esta notando ya una afectacién directa significativa en sus
ventas.

La gestién actual de los marketplaces esta ocasionando que el modelo de comercio se desvirtae de tal
manera que hay fabricas que abren una tienda online donde venden sus productos al consumidor final a
un precio mas bajo que el propio comercio, sefialan desde el COACB.
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La administracidn Qe los marketplaces —interfaces de ventas en linea— pone en Serrnlons
peligro el modelo comercial de cercania en Catalufia. Segin con una investigacion -
elaborado por el Instituto Oficial de Agentes Comerciales de Barcelona (COACB), el

57% de sus agremiados afirma que la apertura de algin canal de marketplace en su

campo afecté a sus ventas, siendo el Textil y los Productos para la vivienda los campos

mucho mas damnificados.

Segtin apunta el estudio, el modelo cataldn ha vivido en los tltimos tiempos un cambio
de inclinacién causado por la irrupcién de esta clase de interfaces de venta en linea, en
menoscabo de los shoppings habituales. Una situacién que se vio acelerada con la

pandemia y el confinamiento domiciliario.

Afectacion

De la gente encuestadas, un 24% asegura que la apertura de algin marketplace en su
campo le afectd, o achicado, sus ventas en menos de un 10%, un 55% apunta que
entre un 10% y un 30% y el 20% asegura que lo hizo en mucho mas del 30%. De
estos, los campos mucho mas damnificados fueron el Textil y la Nutricion y Bebidas.
Por consiguiente, un 75% esta apreciando ahora una afectacién directa importante en
sus ventas.

La administracién de hoy de los marketplaces esta causando que el modelo de
comercio se desvirtde de tal modo que hay factorias que abren una web de ventas en
linea donde venden sus articulos al cliente final a un precio mucho mas bajo que
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El Showroom Expopell cierra su XX edicion
con mas de 450 nuevos pedidos - Ediciones
Sibila

Esta web utiliza cookies para que podamos ofrecerte la mejor experiencia de usuario posible.

La informacion de las cookies se almacena en tu navegador y realiza funciones tales como
reconocerte cuando vuelves a nuestra web o ayudar a nuestro equipo a comprender qué
secciones de la web encuentras més interesanies y Utiles.

Tienes toda la informacién de privacidad en nuestra pagina de politica de privacidad y politica
de cookies.
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La XX edicion del 'showroom' Expopell
cierra con mas de 450 pedidos

La XX edicion del 'showroom' Expopell cierra con mas de
450 pedidos

La XX edicién del 'showroom' Expopell ha cerrado con més de 450 pedidos y un 90% de los
expositores se han mostrado satisfechos de haber participado, segiin un comunicado del
Col-legi Oficial d'Agents Comercials de Barcelona (COACB) este miércoles.

26/10/2022 - 12:14

BARCELONA, 26 (EUROPA PRESS)

La XX edicién del 'showroom' Expopell ha cerrado con més de 450 pedidos y un 90% de los
expositores se han mostrado satisfechos de haber participado, segtin un comunicado del
Col-legi Oficial d'Agents Comercials de Barcelona (COACB) este miércoles.

El encuentro, dedicado a marroquineria, complementos y moda, ha contado con méas de 2.400
metros cuadrados de exposicion y mas de 70 marcas del sector expuestas en el Pabell6n
ltaliano de Fira de Barcelona.

El 78% de los expositores ha afirmado haber hecho nuevos clientes durante estos tres dias y el
83% prevé volver a participar en la préxima edicion.

Durante tres dias, Expopell "ha congregado la mayor oferta de novedades y tendencias del
sector" para la temporada primavera-verano a través de las diferentes propuestas de los
expositores que han llevado marcas como National Geographic, Don Algoddn, Vogue, Liberto,
Caramelo, Devota&Lomba y Coronel Tapioca, entre otras.

El encuentro fue inaugurado por el director general de Comercio de la Generalitat, Jordi
Torrades, junto con el presidente del COACB, Ricard Penas, y miembros de la junta de la
entidad.
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La XX edicion del 'showroom' Expopell
cierra con mas de 450 pedidos

BARCELONA, 26 Oct. (EUROPA PRESS) -

La XX edicién del 'showroom' Expopell ha cerrado con mas de 450 pedidos y un 90% de los
expositores se han mostrado satisfechos de haber participado, segin un comunicado del
Col-legi Oficial d'Agents Comercials de Barcelona (COACB) este miércoles.

El encuentro, dedicado a marroquineria, complementos y moda, ha contado con mas de 2.400
metros cuadrados de exposicién y més de 70 marcas del sector expuestas en el Pabellon
ltaliano de Fira de Barcelona.

El 78% de los expositores ha afirmado haber hecho nuevos clientes durante estos tres dias y el
83% prevé volver a participar en la proxima edicion.

Durante tres dfas, Expopell "ha congregado la mayor oferta de novedades y tendencias del
sector" para la temporada primavera-verano a través de las diferentes propuestas de los
expositores que han llevado marcas como National Geographic, Don Algodén, Vogue, Liberto,
Caramelo, Devota&Lomba y Coronel Tapioca, entre otras.

El encuentro fue inaugurado por el director general de Comercio de la Generalitat, Jordi
Torrades, junto con el presidente del COACB, Ricard Penas, y miembros de la junta de la
entidad.
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Mas de 800 entrevistas realizadasenel
Networking Profesional del Bizbarcelona en
tan solo tres horas - Ediciones Sibila

Esta web utiliza cookies para que podamos ofrecetrte la mejor experiencia de usuario posible.

La informacién de las cookies se almacena en tu navegador y realiza funciones tales como
reconocerte cuando vuelves a nuestra web o ayudar a nuestro equipo a comprender qué
secciones de la web encuentras mas interesantes y utiles.

Tienes toda la informacién de privacidad en nuestra pagina de politica de privacidad y politica
de cookies.
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El espacio de 'networking' del COACB en
BizBarcelona acoge 800 entrevistas en tres
horas

El espacio de 'networking' del COACB en BizBarcelona
acoge 800 entrevistas en tres horas

El espacio de 'networking' del Col-legi Oficial d'Agents Comercials de Barcelona (COACB) y la
Intercol-legial en la feria BizBarcelona ha acogido mas de 800 entrevistas profesionales en las
tres primeras horas, segtin un comunicado de la entidad este miércoles.

09/11/2022 - 16:40

BARCELONA, 9 (EUROPA PRESS)

El espacio de 'networking' del Col-legi Oficial d'Agents Comercials de Barcelona (COACB)y la
Intercol-legial en la feria BizBarcelona ha acogido mas de 800 entrevistas profesionales en las
tres primeras horas, segtin un comunicado de la entidad este miércoles.

BizBarcelona se celebra entre este miércoles y jueves en el recinto Montjuic de Fira de
Barcelona, y han participado en el espacio del COACB empresas, emprendedores,
profesionales comerciales, de |a arquitectura, educacion fisica, abogacfa, pedagogia y gremios
que buscan trabajadores o nuevas oportunidades laborales.

La mayorfa de entrevistas han sido con cita previa y cada participante ha tenido una media de
siete entrevistas agendadas, y el presidente del Colegio, Ricard Penas, ha explicado que ya se
han superado las entrevistas realizadas en 2021.

Por otro lado, el portal de la entidad ha agrupado més de 250 anuncios publicados, tanto de
empresas como de candidatos, y a partir de mafiana se seguird potenciando la web, desde
donde se pueden consultar y publicar gratuitamente ofertas de trabajo y perfiles profesionales y
contactar.

También se ofrece un servicio gratuito de asesoramiento profesional personalizado, ademas de
servicios "exclusivos" a profesionales comerciales.
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Cuatro entrevistas por minuto: el
networking de Bizbarcel...

Un networking en la feria Bizbarcelona ha concentrado mas de 800 entrevistas profesionales
en las tres primeras horas, mas de cuatro contactos profesionales por minuto. La iniciativa,
Agents & Brokers, la han impulsado el Col-legi Oficial d'Agents Comercials de Barcelona
(COACB) y la Associaci6 Intercol-legial en el congreso de negocios, seguin ha informado hoy la
entidad en un comunicado.

BizBarcelona se celebra entre este miércoles y jueves en el recinto Montjuic de Fira de
Barcelona, y han participado en el espacio del COACB empresas, emprendedores,
profesionales comerciales, de la arquitectura, educacion fisica, abogacia, pedagogia y gremios
que buscan trabajadores o nuevas oportunidades laborales.

Oportunidades de empleo

La mayoria de entrevistas han sido con cita previa y cada participante ha tenido una media de
siete entrevistas agendadas, y el presidente del Colegio, Ricard Penas, ha explicado que ya
se han superado las entrevistas realizadas en 2021. Por otro lado, el portal de la entidad ha
agrupado més de 250 anuncios publicados, tanto de empresas como de candidatos, y a partir de
mafana se seguird potenciando la web, desde donde se pueden consultar y publicar
gratuitamente ofertas de trabajo y perfiles profesionales y contactar.

También se ofrece un servicio gratuito de asesoramiento profesional personalizado, ademas
de servicios "exclusivos" a profesionales comerciales. En el resto de actividades programadas
por Bizbarcelona, participan instituciones, entidades y empresas como Barcelona Activa, la
Camara de Comercio de Barcelona, Attico, el Colegio de Detectives Privados, Esade, Esic,
Pimec o la UB.
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L'espai de 'networking' del COACB a
BizBarcelona acull 800 entrevistes en tres
hores

BARCELONA, 9 nov. (EUROPA PRESS) -

L'espai de 'networking' del Col-legi Oficial d'Agents Comercials de Barcelona (COACB) i la
Intercol-legial a la fira BizBarcelona ha acollit més de 800 entrevistes professionals les tres
primeres hores, segons un comunicat de I'entitat aquest dimecres.

BizBarcelona té lloc entre aquest dimecres i aquest dijous al recinte Montjuic de Fira de
Barcelona, i han participat en I'espai del COACB empreses, emprenedors, professionals
comercials de l'arquitectura, I'educacio fisica, 'advocacia, la pedagogia i els gremis que
busquen treballadors o oportunitats laborals.

La majoria d'entrevistes han estat amb cita prévia i cada participant ha tingut una mitjana de set
entrevistes agendades, i el president del Col-legi, Ricard Penas, ha explicat que ja s'han superat
les entrevistes que es van fer el 2021.

D'altra banda, el portal de I'entitat ha agrupat més de 250 anuncis publicats, tant d'empreses
com de candidats, i a partir de dema es continuara potenciant el web, des del qual es poden
consultar i publicar gratuitament ofertes de feina i perfils professionals i contactar-hi.

També s'ofereix un servei gratuit d'assessorament professional personalitzat, a més de serveis
"exclusius" a professionals comercials.
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El espacio de 'networking' del COACB en
BizBarcelona acoge 800 entrevistas en tres
horas

BARCELONA, 9 Nov. (EUROPA PRESS) -

El espacio de 'networking' del Col-legi Oficial d'Agents Comercials de Barcelona (COACB) y la
Intercol-legial en la feria BizBarcelona ha acogido mas de 800 entrevistas profesionales en las
tres primeras horas, seglin un comunicado de la entidad este miércoles.

BizBarcelona se celebra entre este miércoles y jueves en el recinto Montjuic de Fira de
Barcelona, y han participado en el espacio del COACB empresas, emprendedores,
profesionales comerciales, de la arquitectura, educacion fisica, abogacia, pedagogia y gremios
que buscan trabajadores o nuevas oportunidades laborales.

La mayoria de entrevistas han sido con cita previa y cada participante ha tenido una media de
siete entrevistas agendadas, y el presidente del Colegio, Ricard Penas, ha explicado que ya se
han superado las entrevistas realizadas en 2021.

Por otro lado, el portal de la entidad ha agrupado méas de 250 anuncios publicados, tanto de
empresas como de candidatos, y a partir de mafiana se seguird potenciando la web, desde
donde se pueden consultar y publicar gratuitamente ofertas de trabajo y perfiles profesionales y
contactar.

También se ofrece un servicio gratuito de asesoramiento profesional personalizado, ademés
de servicios "exclusivos" a profesionales comerciales.
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CATALUNYA.-Fira.- El espacio de 'networking' del
COACB en BizBarcelona acoge 800 entrevistas en
tres horas

BARCELONA, 9 (EUROPA PRESS)

El espacio de "networking' del Col-legi Oficial d'Agents Comercials de Barcelona (COACB) y la
Intercol-legial en la feria BizBarcelona ha acogido mas de 800 entrevistas profesionales en las tres
primeras horas, segtn un comunicado de la entidad este miércoles.

BizBarcelona se celebra entre este miércoles y jueves en el recinto Montjuic de Fira de Barcelona,
y han participado en el espacio del COACB empresas, emprendedores, profesionales comerciales,
de la arquitectura, educacion fisica, abogacia, pedagogia y gremios que buscan trabajadores o
nuevas oportunidades laborales.

La mayoria de entrevistas han sido con cita previa y cada participante ha tenido una media de
siete entrevistas agendadas, y el presidente del Colegio, Ricard Penas, ha explicado que ya se
han superado las entrevistas realizadas en 2021.

Por otro lado, el portal de la entidad ha agrupado mas de 250 anuncios publicados, tanto de
empresas como de candidatos, y a partir de mafiana se seguira potenciando la web, desde donde
se pueden consultar y publicar gratuitamente ofertas de trabajo y perfiles profesionales y
contactar.

También se ofrece un servicio gratuito de asesoramiento profesional personalizado, ademas de
servicios "exclusivos” a profesionales comerciales.
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El Coacb llama a los comercios a registrarse
en la Plataformacomercial.net

El Coacb llama a los comercios a registrarse en la
Plataformacomercial.net

El Col-legi Oficial d'Agents Comercials de Barcelona (Coacb) ha llamado a los comercios a
registrarse de forma gratuita en la Plataformacomercial.net.

21/11/2022 -19:18

BARCELONA, 21 (EUROPA PRESS)

El Col-legi Oficial d'Agents Comercials de Barcelona (Coacb) ha llamado a los cometrcios a
registrarse de forma gratuita en la Plataformacomercial.net.

En un comunicado este lunes, el Coacb ha explicado que la plataforma facilita que comercios y
comerciales contacten de forma rapida y eficaz evitando primeras visitas presenciales.

El presidente del colegio, Ricard Penas, ha sostenido que la profesién comercial debe
adaptarse a los nuevos tiempos y por esto la plataforma busca ofrecer soluciones a la tienda de
calle de cualquier sector.

Asegura que en la web se pueden conseguir clientes nuevos, recibir por correo electronico las
solicitudes de los comercios que quieren adquirir un producto y dar a conocer las marcas que
utilizan a través del directotio.

Las tiendas también pueden consultar los comerciales que trabajan con la marca que necesitan,
contactarlos directamente y frabajar con colegiados.
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CATALUNYA.-El Coacb llama a los comercios a
registrarse en la Plataformacomercial.net

BARCELONA, 21 (EUROPA PRESS)

El Col-legi Oficial d'Agents Comercials de Barcelona (Coacb) ha llamado a los comercios a
registrarse de forma gratuita en la Plataformacomercial.net.

En un comunicado este lunes, el Coacb ha explicado que la plataforma facilita que comercios y
comerciales contacten de forma rapida y eficaz evitando primeras visitas presenciales.

El presidente del colegio, Ricard Penas, ha sostenido que la profesién comercial debe adaptarse a
los nuevos tiempos y por esto la plataforma busca ofrecer soluciones a la tienda de calle de
cualquier sector.

Asegura que en la web se pueden conseguir clientes nuevos, recibir por correo electronico las
solicitudes de los comercios que quieren adquirir un producto y dar a conocer las marcas que
utilizan a través del directorio.

Las tiendas también pueden consultar los comerciales que trabajan con la marca que necesitan,
contactarlos directamente y trabajar con colegiados.
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El Coacb llama a los comercios a registrarse
en la Plataformacomercial.net

BARCELONA, 21 Nov. (EUROPA PRESS) -

El Col-legi Oficial d'Agents Gomercials de Barcelona (Coacb) ha llamado a los comercios a
registrarse de forma gratuita en la Plataformacomercial.net.

En un comunicado este lunes, el Coach ha explicado que la plataforma facilita que comercios y
comerciales contacten de forma rpida y eficaz evitando primeras visitas presenciales.

El presidente del colegio, Ricard Penas, ha sostenido que la profesion comercial debe
adaptarse a los nuevos tiempos y por esto la plataforma busca ofrecer soluciones a la tienda de
calle de cualquier sector.

Asegura que en la web se pueden conseguir clientes nuevos, recibir por correo electrénico las
solicitudes de los comercios que quieren adquirir un producto y dar a conocer las marcas que
utilizan a través del directorio.

Las tiendas también pueden consultar los comerciales que trabajan con la marca que necesitan,
contactarlos directamente y trabajar con colegiados.
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Los comercios ya pueden encontrar su
comercial a traveés de
Plataformacomercial.net - Ediciones Sibila

Esta web utiliza cookies para que podamos ofrecerte la mejor experiencia de usuario posible.

La informacion de las cookies se almacena en tu navegador y realiza funciones tales como
reconocerte cuando vuelves a nuestra web o ayudar a nuestro equipo a comprender qué
secciones de la web encuentras mas interesantes y Utiles.

Tienes toda la informacién de privacidad en nuestra pagina de politica de privacidad y politica
de cookies.
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El Coacb llama a los comercios a registrarse
en la Plataformacomercial.net | Diario
Economia

BARCELONA, 21 (EUROPA PRESS)

El Golegi Oficial d'Agents Comercials de Barcelona {Coacb) ha llamado a los comercios a
registrarse de forma gratuita en la Plataformacomercial.net.

En un comunicado este lunes, el Coacb ha explicado que 1a plataforma facilita que comercios y
comerciales contacten de forma rapida y eficaz evitando primeras visitas presenciales.

El presidente del colegio, Ricard Penas, ha sostenido que la profesién comercial debe
adaptarse a los nuevos tiempos y por esto la plataforma busca ofrecer soluciones a la tienda de
calle de cualquier sector.

Asegura gue en la web se pueden conseguir clientes nuevos, recibir por correo electronico las
solicitudes de los comercios que quieren adquitir un producto y dar a conocer las marcas que
utilizan a través del direclorio.

Las tiendas también pueden consultar fos comerciales que trabajan con la marca que necesitan,
contactarlos directamente y trabajar con colegiados.
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Impulsan una plataforma que pone en
contacto a comercios y comerciales
cualificados

El Colegio Oficial de Agentes Comerciales de Barcelona (COACB) ha impulsado una
plataforma online que pone en contacto a comercios de todos los sectores con agentes
comerciales colegiados. La herramienta facilita que comercios y comerciales contacten de
manera rapida y eficaz, ahorrandose asi las primeras visitas presenciales.

Desde su lanzamiento en 2020, la plataforma --totalmente gratuita-- ha mejorado la
comunicacion del sector de manera notoria y se ha posicionado como herramienta dtil en el dia
a dia de los comercios y comerciales.

Beneficios

La web permite a los comercios recibir presupuestos de los productos que venden en sus
tiendas. Ademas, también cuenta con un Directorio de Agentes Comerciales Colegiados que los
comercios registrados pueden consultar y contactar directamente con el comercial, ha
explicado el COACB en un comunicado.

La plataforma ofrece, por un lado, una gran cantidad de beneficios para los agentes comerciales,
ya que pueden conseguir clientes nuevaos, evitar las primeras visitas presenciales, recibir por
correo electrnico las solicitudes y dar a conocer las marcas que utilizan a través del Directorio.

comerciales cualificados

Por otro lado, las tiendas pueden recibir "los mejores presupuestos" y escoger el que mejor se
adapte; consultar a los comerciales con los que trabajan y contactarlos de forma directa, sefiala
el colegio.

El presidente del COACB, Ricard Penas, asegura que "la profesion comercial también tiene que
adaptarse a los nuevos tiempos" y es por este motivo que nacié la plataforma, "que ofrece
soluciones a la tienda de calle, sea del sector que sea, y les permite trabajar con comerciales
cualificados y con la garantia del Colegio Profesionales”, apunta.



